Turn Sales People

o

into Sales Heroes

Salesbook



Realia sprzedazy

European
Start-up Days

Finalista

x V y

. ) N v

N é gg % g ‘4 ‘lr
b SWLA

Wolves CEE
Summit Released

Finalista Nominowany

/ \
\ v

b SWLA

Mobile Trends
Awards

Nominowany




MISJA SALESBOOKA
57% sprzedawcow nie realizuje budzetu

obnizajgc wyniki catej organizacji

Utalentowani
Ich profil idealnie pasuje do branzy, firmy, produktu

5%

talent

Solidni

O
Szoﬁ d{‘:i Zawsze przygotowani i systematyczni

(po awansie dobrzy kierownicy i trenerzy)

Cykliczni

Cyklicznie zmotywowani, cyklicznie aktywni

ze zmiennymi wynikami. Majqg potencjat, brakuje
im wiedzy i przygotowania

o Amatorzy
1 51: Jo Antyteza utalentowanych, braki wielowymiarowe
amatorzy (takze nowi pracownicy)




JAKIE WNIOSKI

Realia sprzedazy

Menadzer

1. Nie ma skutecznych narzedzi do monitorowania jakosci rozméw handlowych
2. Nie ma systemu do podnoszenia efektywnosci przecietnych i stabych sprzedawcow
3. Nie ma efektu pracy zespotowe]

4. Nie ma uzasadnienia pod wzrost celéw

Handlowiec

1. Wie kto ma najlepsze wyniki ale nie wie dlaczego

2. Wie, ze ma luki w rozmowach handlowych ale nie wie co mam poprawié

3. Ma szkolenia ale nie ma statego systemu poprawy technik sprzedazy

4. Ma coraz wiecej pracy operacyjnej przez co mniej czasu na spotkania z klientami

5. Nie nadqgza za Klientem, ktéry ma coraz wiekszg wiedze z Internetu o ofercie konkurenc;ji
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SALESBOOK
Narzedzie do prowadzenia
SKUTECZNYCH ROZMOW HANDLOWYCH

Utatwia klientowi szybkie zrozumienie korzysci

é~
_— &— Pilnuje zeby rozmowa handlowa byta skuteczna
e é~ Informuje jak sprzedajg najlepsi
e lslelxlxys &— Kontroluje aktywnos¢ i jakos¢
E— pracy handlowcéw
= é‘ Zmienia przecietnych w dobrych handlowcéw




MISJA SALESBOOKA

Salesbook poprawia wyniki catego zespotu

poprzez zwiekszenie skutecznosci stabszych sprzedawcow

55%

cykliczni

15%

amatorzy




SALESBOOK

Aplikacja dla sprzedawcow
nowej generacii

TABLET DLA
SPRZEDAWCY

0d  Z0E-0z-0! Do 2019-04-01 Zakres dzlenny Grupa Wiszyscy Uzyt,

Zakonczone Efektywne Niekonwertujace
5977 27.0% 9.0%
— —— @ Salesbook
tpotkaa LR L L K suntar:s
Zakanzone spotkatiia
Ekzoo ] Foumpans hoantaktyn!

Proces

SPRZEDAZOWY

e

DASHPOARD
DLA MANAGERA



SALESBOOK

Jak dziata?

Klient

Rozmowa handlowa

[<] sotesbook

Proce

roces
SPRZEDAZOWY

Prezentacja firmy
Analiza potrzeb

Profil klienta
Prezentacja produktow
Oferta

Wysytka podsumowania

Sprzedawca

Wiedza

b4

vl il

Jakosc rozmow

Jakosc¢ materiatow marketingowych
Aktywnosc klienta

Raporty i analityka jak sprzedajg
hajlepsi sprzedawcy

Plisn . '

Manager
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SALESBOOK

Sprzedaz energii door-2-door
KLIKNIJ ZEBY ZoBACZYC FILM




SALESBOOK

Sprzedaz motocykli
KLIKNIJ ZEBY ZoBACZYC FILM
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SALESBOOK

Wybrani klienci
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KORZYSCI

Zadowolony Klient

Ta firma jest profesjonalnie zarzgdzana

Mam bezpieczenstwo ustugi

Sprzedawca jest ekspertem

Mam zaufanego doradce

Rozumiem produkt i korzysci

Wiem co kupuje i dlaczego w tej firmie

Mam petny komfort decyzji

Mam podsumowanie na emailu



KORZYSCI

Skuteczniejszy Sprzedawca

Nie musze pamietac detali

Skupiam sie na sterowaniu rozmowgq i reakcjach klientow

Rozmowy sg dopasowane do profili klientow

Mam trafnosc¢ oferty i argumentow

Jest petny crosselling

Moge skutecznie sprzedawac wiecej grup produktowych

Mam komfort pracy i wiecej spotkan

Spotkania sq krétsze, skuteczniejsze bo widze
klienta po rozmowie



KORZYSCI

Kompetentny Manager

Szybko podnosze skutecznos¢ przecietnych sprzedawcow

Kompetencje i umiejetnosci

Mam materiat do coachingu i szkolen

Trafnos$¢ decyzji wynikajgca z wiarygodnych danych

Praca zespotowa i howe standardy pracy

Nowe elementy do systemu motywacyjnego i planowania celdw

Mam petng kontrole aktywnosci ludzi
Kto? Co? Gdzie? Kiedy? Jak?



KORZYSCI

Proaktywne Wsparcie Sprzedazy

Szybko zarzgdzamy kontentem

Kompetencje i umiejetnosci

Mamy organizacje uczqgcg sie

Wiedza ptynie od najlepszych do handlowcdw z deficytami

Mamy poprawe komunikacji dét/gdéra

Whioski I najlepsze praktyki sq wdrazane w catej strukturze

Mam kontrole jakosci materiatdw marketingowych

Nowe mozliwosci oddziatywania na klientow



KORZYSCI

Efektywniejsza firma

Redukcja kosztow osobowych

Szybkie wdrozenie nowych, nie z branzy, tanszych sprzedawcow

Redukcja kosztow materiatéw

Oszczednosci w zakresie wsparcia sprzedazy (procesy sprzedazowe, szkoleniq,
motywacja, materiaty marketingowe)

Wzrost przychoddw - grupy produktowe

Wzrost wartosci spotkania handlowego - crosseling

Wzrost przychoddw — wzrost skutecznosci

Skokowy wzrost skutecznosci grupy przecietnych sprzedawcow
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SALESBOOK

Salesbook w liczbach

0000
000

3 lata

Salesbooka na
rynku

27%

o tyle Srednio
zwiekszamy
sprzedaz

586
a0

20 +

zaangazowanych
pracownikow

29
J0°C

/777

154%

w takim tempie
rosniemy rok do roku

17%

o tyle Srednio
skracamy proces
pozyskania klienta

%

50 000 +

sprzedawcdow i managerow
z catego Swiata korzysta
z Salesbooka



KTO TWORZY SALESBOOK

Ludzie

Zwigzany z rynkiem TMT (Technologie, Media, Telekomunikacja) od kilkunastu lat.
Posiada rozlegte doswiadczenie w obszarze biznesowym nowych technologii
potgczone z wiedzqg techniczng w zakresie informatyki, telekomunikacji i
bankowosci. Absolwent studidw informatycznych Uniwersytetu Ltédzkiego, European
Business Studies w Fachhoschule Osnabrueck oraz Executive MBA w University of
Quebec at Montreal (UQAM) i Szkoty Gtéwnej Handlowej (SGH).

_Witchcraft Studios Sp. z o.0.
Jacek Maciak CEO

CEO / co-founder _Espondi Sp. z o.0.
CEO

~ Giesecke & Devrient GmbH
Country Manager

_4M, Sagem Orga Representative
Managing Director



KTO TWORZY SALESBOOK

Ludzie

Maciej Gtowacki
CTO / co-founder

Od ponad 20 lat pomaga firmom w tworzeniu cyfrowych produktow, wdrazaniu

systemow IT, a takze skalowaniu procesdw biznesowych. Doswiadczenie zdobywat

w pracy dla takich firm jako ASSECO, COMP czy Daily.pl. Prowadzi witasny software

house swiadczqgcy ustugi dla nqj

zwigzany z projektem Salesboo

| biznesu.

~ASSECO Bussiness Solution
Dyrektor oddziatu Rzeszow

_Softlab Trade Sp. z o.0.
Dyrektor ds. wdrozen Oddziat

- COMP Rzeszow S.A.
Analityk rynkowy

~ Politechnika Rzeszowska
Pracownik naukowy

wiekszych firm w Polsce. Od ponad trzech lat

-

(, w ktorym rozwija aplikacje od strony technologii

s S.A.

Rzeszow



KTO TWORZY SALESBOOK

Rada nadzorcza

Robert tugowski Kuba Dudek

| CEO Cobin Angels Investment Manager

Board EBAN Speed Up VC Group
Michat Kulka Nicolas Jedraszak

CEO at Gakko G.M. Poland

Advisory at Wolt




KTO WSPIERA SALESBOOK

Wspierajg nas

Partnerzy technologiczni

" Apple = Microsoft

Partnerzy biznesowi

UK
_J/ LOND®N TRADE &
SpeedUp, —¢oBIN VEebE

BUSINESS GROWTH PROGRAMME

Global Entrepreneur Programme
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KTO KORZYSTA Z SALESBOOK

Nagrody
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PRASA

Media o nas

2019

Szef , .
Sprzedazy

%

l_q'u”.

Salesbook. Sprzedaz wymyslona na nowo

SZEF SPRZEDAZY

EUROPEAN STARTUP DAYS

Salesbook zwyciezcq w swojej
kategorii European Start-up Days

ENERGA
WDROZYLA

APLIKACJE DLA
SPRZEDAWCOW

SALESBOOK 50 000+ HANDLOWCOW ||

z calego dwicta korzysta 2 Solesbaoka

CCNEWS

Salesbook wdrozyt swoje
rozwigzanie w Grupie Energa

NETTG

Aplikacja Salesbook Grupy Energa
pomaga klientom dobierac oferte

- "Szacunek, empalia, zasngazowanie

to wartoscd, ktore laczq nas z partnerami
i biznesowymi”

STARTUP 'MAGAZINE

CobinAngels i SpeedUp
Group inwestujg w Salesbook

[&] salesbook

SALESBOOK
Sales Re-invented

STARTUP POLAND

Salesbook, narzedzia handlowe
Sales Re-invented

RZECZPOSPOLITA

Salesbook - Startup z Rzeszowa
z wycendg 12 min zi
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POLISH TECH NIGHT
STARTUPS / COMMUNITY / INVESTORS é
#4 Edition in Berlin | 27 September 2018 3
- &,

MAM BIZNES

Polish Tech Night
#4 edycja w Berlinie
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MAM STURTUP

Klient chce wiecej, dlatego dziat
sprzedazy musi sie zmieniad.

LAWMORE

LAWMORE reprezntuje spotke
Salesbook - inwestycja SpeedUp



EKSPANSJA

Salesbook na swiecie
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O Wdrozony O W trakcie wdrozenia O Planowane wdrozenie
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KONTAKT

Jacek Maciak

PREZES ZARZADU

N +48 600 020 888

jacek@salesbook-app.com

www.salesbook-app.com

o Londyn o Warszawa Rzeszéw
51 Holland Street, ul. Sienna 39, Pitsudskiego 32,
London W8 7JB, UK 00-121 Warszawa 35-001 Rzeszow

+44 205 807 0179 +48 22 300 18 95 +48 17 71502 52



